DRIESCHER
Moosb§rgc- Eisleben . i
STROM - SICHER + SCHALTEN Sales Manager Energietechnik
(miwld)

Standort Moosburg ¢ unbefristet * Vollzeit » ab sofort

ER - wir machen Energiewende!

oren zu einer mittelstdndischen Unternehmensgruppe im Bereich der Energietechnik mit weltweiten

arkten und ca. 500 Mitarbeitern. Unser hochwertiges Produktportfolio wird ausschlieRlich durch uns selbst-

It, produziert, vertrieben und gewartet. Dies erfolgt an unseren Standorten in Moosburg und Eisleben sowie
echien.

te von DRIESCHER spielen bei der Energiewende eine wichtige Rolle, um die Energieverteilung in Nieder- und
spannungsnetzen voranzutreiben und die Stromnetze flur die Zukunftzu risten. Als traditionsreicherund gleichzeitig
ativer Mittelstandler suchen wir Kolleginnen und Kollegen, die gemeinsam mit uns die Zukunftunserer Energienetze

pist ein Vertriebsexperte und suchst eine neue Herausforderung mit langfristiger Perspektive? Du genieft
Kontakt mit Kunden und méchtest diese mit unseren Produkten begeistern? Pragmatismus, Umsetzungs-
rke und Serviceorientierung zahlen zu Deinen Eigenschaften?
ann konnten wir sehr gut zueinander passen und wir sollten uns unbedingt kennenlernen!

Das bringst Du mit

* Mehrere Jahre Erfahrung im Vertrieb anwendungsspezifischer technischer Lésungen und Produkte,
idealerweise im Bereich der Energietechnik

Fundierte Kenntnisse in der Elektrotechnik bzw. Energietechnik

Vertrautheit mit Niederspannungs- und Mittelspannungsanlagen und -produkten

Ausgepragtes technisches Verstandnis und gute Auffassungsgabe flir komplexe technische Anforderungen
FlielRende Sprachkenntnisse in Deutsch und Englisch verhandlungssicher

Hohe Flexibilitdt und Bereitschaft zu 30% Reisetatigkeit

Eigenverantwortliches Arbeiten, professionelles Auftreten und ausgepragte kommunikative Fahigkeiten

Das sind Deine Aufgaben

* Umfassende Unterstitzung und Beratung von Bestands- und Neukunden sowie Erstellung und Durchflihrung
erforderlicher Prasentationen und Vorstellungen

*  Durchfuhrung von technischen Bewertungen, Evaluierungen und Kalkulationen zur Erstellung detaillierter
Angebote entsprechend den Kundenbedurfnissen

* Analyse und Prazisierung der Kundenanforderungen zur Abstimmung der technischen Erfordernisse

» Sicherstellung der Zielerreichung durch geeignete vertriebliche MalRnahmen sowie eigenstandige Umsetzung
der Umsatz- als auch Absatzplanung/Auftragseingang

» Identifizierung neuer Marktpotentiale sowie die Entwicklung und Umsetzung von Strategien zu deren
Erschlieung und Gewinnung neuer Kunden

» Agieren als wichtige Kontaktperson und Reprasentation des technischen Fachwissens zur Vertrauensbildung
und Kundenbindung

* Ausbau vertrieblicher Netzwerke und Kooperationen, inklusive langfristige Pflege der Kundenbeziehungen,
sowie aktive Beobachtung des Marktes

* Regelmaliges Reporting an die Vertriebsleitung und Geschaftsfihrung

Das bieten wir

Einen sicheren Arbeitsplatz in einer krisensicheren Branche
Spannende Themen, innovative internationale Projekte und anspruchsvolle Herausforderungen
Engagierte und kompetente Teams mit top Expertisen

Offene und dynamische Unternehmenskultur mit flachen Hierarchien
Moglichkeiten zum mobilen Arbeiten

Flexible Arbeitszeitmodelle

Betriebliche Altersvorsorge

Teilnahme am Corporate Benefits Programm

Kantinenzuschuss

Ausreichende und kostenfreie Parkplatze auf dem Firmengelande

Gute Anbindung mit 6ffentlichen Verkehrsmitteln f’§t’“"¢i
g

Teamevents

Driescher Energy Solutions GmbH ¢ Driescherstr. 3 » 85368 Moosburg

www.driescher.de * bewerbung@driescher.de




